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1. COMPETENCIAS Y RESULTADOS DE APRENDIZAJE

1.1. Competencias

Competencias basicas:

- CB1.- Que los estudiantes hayan demostrado poseer y comprender conocimientos en un area
de estudio que parte de la base de la educacion secundaria general, y se suele encontrar a un
nivel que, si bien se apoya en libros de texto avanzados, incluye también algunos aspectos
que implican conocimientos procedentes de la vanguardia de su campo de estudio.

- CB2.- Que los estudiantes sepan aplicar sus conocimientos a su trabajo o vocacion de una
forma profesional y posean las competencias que suelen demostrarse por medio de la
elaboracion y defensa de argumentos y la resolucién de problemas dentro de su drea de
estudio.

- CB3.- Que los estudiantes tengan la capacidad de reunir e interpretar datos relevantes
(normalmente dentro de su area de estudio) para emitir juicios que incluyan una reflexion
sobre temas relevantes de indole social, cientifica o ética.

- CB4.- Que los estudiantes puedan transmitir informacion, ideas, problemas y soluciones a un
publico tanto especializado como no especializado.

- CB5.- Que los estudiantes hayan desarrollado aquellas habilidades de aprendizaje necesarias
para emprender estudios posteriores con un alto grado de autonomia.

Competencias generales:

- CG1.- Gestionar, organizar y planificar adecuadamente del tiempo.

- CG3.- Tener capacidad de analisis y sintesis. Utilizar adecuadamente los conocimientos que
se adquieren y los especificos del ambito juridico.

- CG5.- Estar capacitado para aplicar los conocimientos en la practica, obteniendo resultados
que conduzcan a la resolucién de problemas en el ambito del derecho.

- CG6.- Ser capaz de tomar decisiones.

- CG7.- Generar un elevado razonamiento critico.
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Competencias especificas:

- CE4.- Analizar y comprender cuestiones juridicas complejas.

- CE7.- Conocer y aplicar los conceptos basicos y las técnicas instrumentales de la
planificacién estratégica, planificacién de riesgos y valoracion de empresas.

- CE9.- Aplicar la teoria a supuestos practicos complejos, especialmente los correspondientes
al ambito juridico.

- CE14.- Gestionar la informacion juridica y aplicarla en el contexto exigido.

- CE15.- Interpretar y entender textos especializados en inglés, aplicados al ambito del Derecho.

- CE18.- Identificar los elementos de un problema juridico, planteando alternativas para su
solucién.

- CED26.- Comunicar oralmente y por escrito ideas, argumentaciones y razonamientos juridicos
usando los registros adecuados en cada contexto.

- CED27 .- Utilizar las tecnologias de la informacién y las comunicaciones para la busqueda y
obtencion de informacion juridica (bases de datos de legislacion, jurisprudencia, bibliografia,
etc.), asi como herramientas de trabajo y comunicacion.

1.2. Resultados de aprendizaje

El estudiante al finalizar esta materia debera:
- Conoce las fuentes del Derecho mercantil y la contratacion.
- Dentro de un contexto de comercio identifica el problema, opta por una solucion y
fundamenta la decision adoptada.
- Identifica y aplica perfectamente las lineas jurisprudenciales en el ambito del derecho
mercantil y tributario.

2. CONTENIDOS

2.1. Requisitos previos

Ninguno.

2.2. Descripcion de los contenidos

Se trata de la segunda parte del estudio de las instituciones que configuran el Derecho
mercantil espafol, esta asignatura comprende la contratacion mercantil en general, su
configuracion juridica y los contratos mads frecuentes en el trafico, desde la compraventa
al seguro, pasando por las distintas formas de distribuciéon comercial (agencia, concesion y
franquicia), el contrato de transporte y los contratos encaminados a la financiacién empresarial
(leasing y factoring). Asimismo, se abordan las peculiaridades de la negociacién bancaria y
bursatil y sus formas tipicas de contratacion.

2.3. Contenido detallado

Tema 1. Transposicion de las bases de la contratacion civil a la contratacién mercantil
- Negocio juridico
- Sistema de fuentes en la contrataciéon mercantil
- Concepto de contrato
- Principio de libertad de forma en la contrataciéon mercantil
- Formacién del contrato
- Requisitos que debe reunir la oferta para resultar vélida
- Contratacion a distancia y electrénica
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- Efectos del contrato: obligaciones mercantiles

- Interpretacién contractual

- Clausula penal y clausula arbitral en los contratos mercantiles
- Modalidades de contratacion mercantil

Tema 2. Especialidades complementarias del derecho mercantil
- Nocién de contrato mercantil
- Prescripcion de las obligaciones mercantiles
- Cesion del contrato mercantil
- Especialidades del régimen de contratos mercantiles
- Firma electrénica y documento electrénico
- Mora en el marco de la actividad mercantil

Tema 3. Particularidades de la contratacion mercantil en su relacion con los consumidores
- Particularidades de la relacién entre empresarios y consumidores
- Ambito de aplicacién
- Informacion en la contratacién con consumidores
- Derecho de desistimiento
- Garantia legal de los productos duraderos
- Condiciones generales de la contratacion
- Responsabilidad por bienes o servicios defectuosos

Tema 4. Mercado financiero como epicentro de relaciones contractuales complejas
- Concepto de sistema financiero
- Globalizacién del sistema financiero
- Fuentes del Derecho financiero espafiol
- Objeto de negociacion en los mercados financieros
- Sujetos que intervienen en el sistema financiero
- Entidades de crédito
- Empresas de Servicio de Inversidon. Compafiias aseguradoras
- Autoridades reguladoras y supervisoras del sistema financiero espariol
- Banco de Espafa
- Comision Nacional del Mercado de Valores
- Direccidén General de Seguros y Fondos de Pensiones

Tema 5. Contrato de transporte
- Ordenacion del transporte en derecho espafiol
- Concepto del contrato de transporte mercantil
- Clases de Transporte
- Transporte terrestre
- Contrato de transporte terrestre de mercancias
- Elementos del contrato de transporte terrestre de mercancias
- Modalidades de la contratacion terrestre de mercancias
- Obligaciones de las partes en el contrato de transporte terrestre de mercaderias terrestre
- Responsabilidad del porteador
- Transporte de personas
- Especialidades en el contrato de transporte ferroviario
- Transporte maritimo
- Transporte aéreo

Tema 6. Contrato de compraventa mercantil
- Concepto de compraventa mercantil
- Ambito de aplicacién del contrato de compraventa mercantil: diferencias con la compraventa
civil
- Regulacion de la compraventa mercantil
- Obligaciones del vendedor
- Cumplimiento de las condiciones de cantidad y calidad
- Saneamiento
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- Obligaciones del comprador

- Pago aplazado en la Ley de Ordenacién del Comercio Minorista

- Supuestos de responsabilidad derivados del contrato de compraventa para el vendedor

- Supuestos de responsabilidad derivados del contrato de compraventa para el comprador
- Tipos de contratos de compraventa

Tema 7. Contrato de arrendamiento mercantil
- Arrendamiento de empresa
- Caracteristicas
- Objeto del contrato de arrendamiento: obligaciones y derechos del arrendatario
- Objeto del contrato de arrendamiento: obligaciones y derechos del arrendador
- Arrendamiento de local de negocio
- Derechos y obligaciones del arrendatario
- Derechos y obligaciones del arrendador
- Contratos de explotacion de bienes inmateriales: licencia
- Contrato de cesién de derechos de la propiedad industrial

Tema 8. Compraventa internacional de mercaderias
- Regulacién
- Convencidn de Viena sobre compraventa internacional de mercaderias
- Ambito de aplicacién
- Obligaciones del vendedor
- Obligaciones del comprador
- Incumplimiento esencial
- Régimen de responsabilidad del vendedor y del comprador
- Principios UNIDROIT
- Incoterms
- Clausula arbitral en los contratos de compraventa internacionales

Tema 9. Contratos de colaboracion. Contratos de distribucién. Contrato de seguro
- Contrato de seguro
- Contrato de distribucion
- Contrato de mediacion o corretaje
- Obligaciones del principal y del agente
- Contrato de agencia mercantil
- Obligaciones del principal y del agente
- Contrato de mediacion o corretaje
- Contrato de distribucion
- Contrato de seguro

Tema 10. Contratos de garantia
- Definicidn de los contratos de garantia
- Regulacion de los contratos de garantia mercantil en el derecho espafiol
- Fianza
- Caracteristicas de la fianza
- Derechos y obligaciones derivados del contrato de fianza
- Caracteristicas concretas de la fianza en derecho mercantil
- Hipoteca
- Prenda
- Anticresis
- Contratos de garantia bancarios

Tema 11. Contratos publicitarios
- Definicidn del contrato publicitario
- Caracteristicas de los contratos publicitarios
- Incumplimiento en los contratos publicitarios
- Sujetos del contrato publicitario
- Objeto del contrato publicitario

(5]



NEBRIJA

- Tipos de contratos publicitarios
- Contrato de “merchandising”
- Contrato de “bartering” publicitario

Tema 12. Contratacion en el mercado de valores
- Valores mobiliarios
- Mercado de valores
- Caracteristicas del mercado de valores
- Principios de actuacion del mercado de valores
- Negocios juridicos en el mercado de valores
- Elementos del contrato de gestion de cartera de valores
- Tipos de contratos de gestion de cartera
- Contratos de productos derivados

Tema 13. Bases de la contratacion bancaria y contrato de cuenta corriente bancaria
- Concepto de contrato bancario
- Naturaleza juridica de los contratos bancarios
- Clasificacién de los contratos bancarios
- Servicios que satisfacen las necesidades del trafico de pagos
- Servicios que satisfacen las necesidades de financiacion
- Contrato de cuenta corriente bancaria
- Diferencias y similitudes del contrato de cuenta corriente bancario y otros contratos bancarios
- Apertura de la cuenta corriente
- Titularidad y personas autorizadas en el marco del contrato de cuenta corriente
- Pluralidad de titulares de la cuenta corriente bancaria

Tema 14. Contratos bancarios de depésito y de préstamo bancario
- Contrato de depdsito bancario de dinero
- Algunas diferencias del contrato de depdsito bancario y de depésito mercantil
- Normativa aplicable al contrato de depédsito bancario de dinero
- Elementos subjetivos, objetivos y formales del contrato de depédsito bancario de dinero
- Tipologia de los depdsitos bancarios de dinero
- Contrato de préstamo bancario
- Particularidades del contrato de préstamo bancario
- Intereses en el marco del contrato de préstamo bancario
- A propdsito de las clausulas de vencimiento anticipado

Tema 15. Contratos de Apertura de crédito y Factoring
- Concepto de contrato de apertura de crédito
- Funcién econdémica y naturaleza juridica del contrato de apertura de crédito
- Caracteristicas del contrato de apertura de crédito
- Tipologia del contrato de apertura de crédito
- Cargas de la entidad de crédito en el marco del contrato de apertura de crédito
- Extincidn del contrato de apertura de crédito
- Contrato de Factoring
- Otras funciones del contrato de factoring
- Tipologia del contrato de factoring

Tema 16. Contrato de leasing
- Contrato de leasing
- Naturaleza juridica del contrato de leasing
- Elementos personales del contrato de leasing
- Elementos reales, formales y temporales del contrato de leasing
- Opcién de compra como elemento diferenciador del contrato de arrendamiento financiero
- A propdsito de otras caracteristicas definitorias del arrendamiento financiero
- Recapitulacion de los elementos materiales del contrato de leasing
- Uso y conservacion del bien en el contrato de leasing
- Extincidn del contrato de leasing
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- Matices del contrato de renting con el contrato de leasing

2.4. Actividades dirigidas

Durante el curso se podran desarrollar algunas de las actividades, practicas, memorias o
proyectos siguientes, u otras de objetivos o naturaleza similares:

Actividad Dirigida 1 (AD1): Caso prdctico “Pixel Informatica, S.L.”

Analizar un caso prdctico en el que el alumno debe identificar la problematica juridica inherente
a los distintos supuestos de hecho planteados en torno a diferentes contratos mercantiles, asi
como analizary conocer la normativa aplicable a los diferentes contratos mercantiles implicados
en el caso planteado, y proponer soluciones juridicas para los problemas planteados en cada
contrato.

Actividad Dirigida 2 (AD2): Comentario jurisprudencial sobre la sentencia de la sala de lo civil del
Tribunal Supremo [Recurso 2365/2015] de 11 de septiembre de 2018 [Ponente: Ignacio Sancho
Gargallo]

Realizar un comentario sobre una resolucién judicial con el fin de reflexionar en torno a los
problemas practicos mas habituales en el contrato de seguro de responsabilidad civil. El
comentario requiere una exposicion y analisis de los hechos relevantes para la decision del
tribunal, la exposicion y andlisis de las cuestiones juridicas planteadas, y la exposicién y andlisis
de la decisidn del tribunal.

Actividad Dirigida 3 (AD3): Caso prdctico sobre fuentes legislativas de regulacion de
instituciones financieras

Buscar y clasificar en orden normativo de mayor a menor grado de obligatoriedad, las fuentes
normativas que regulan la actividad del mercado bancario y sus drganos de supervision, la
reestructuracién bancaria, el mercado hipotecario y las transacciones bancarias originadas en
Espaiia.

Actividad Dirigida 4 (AD4): Identificacion de fuentes normativas de reguladores de mercados
financieros

Debe identificarse y describirse las fuentes normativas que permiten que los reguladores del
sistema financiero espafiol — Banco de Espafia, Comision Nacional del Mercado de Valores,
Direccion General de Seguros y Fondos de Pensiones - lleven a cabo la funcién encomendada.
Ha de incluir una valoracién de la efectividad de esta normativa.

Actividad Dirigida 5 (AD5): Foro sobre contratos mercantiles y contratos civiles

Discusion juridica partiendo de la siguiente premisa: si bien la funcion del contrato es la misma
en el trafico civil y en el trafico mercantil, el contrato constituye el vehiculo juridico para el
intercambio y la circulacion de bienes y servicios, suele afirmarse que el dmbito de la
contratacion mercantil es el dmbito de la "atipicidad". Como afirma el profesor A. Rojo: "la libertad
es inherente al desarrollo del Derecho mercantil. Si libertad exigian y consiguieron los
"mercatores" medievales -"homines regis", y, por ende, no sometidos a sefiorio-, libertad
contindan exigiendo hoy las relaciones mercantiles en un mundo cada vez mas complejo en el
que los espacios de los grandes operadores econdémicos hace mucho que han superado las
viejas fronteras estatales. En uso de su autonomia de la voluntad, los empresarios modifican los
contratos tradicionales, inventan nuevos contratos o combinan modalidades que hasta hace
poco se consideraban insusceptibles de tal combinacion’, (Los contratos mercantiles
contemporaneos, en Contratacion mercantil. Cuadernos de Derecho y comercio. 1998).

Actividad Dirigida 6 (AD6): Foro sobre la autonomia de la voluntad

Discusién juridica partiendo de la siguiente premisa: el derecho de obligaciones y contratos es el
campo de actuacién del principio de autonomia de la voluntad. Los profesionales del trafico han
hecho amplio uso de la autonomia de la voluntad, completando y modificando en sus relaciones
econdmicas un Derecho esencialmente dispositivo. Ahora bien, hay supuestos en los que la
desigual posicién de las partes (v. gr., contrato de seguro o contrato de agencia) exige una
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intervencion decidida del legislador encaminada a proteger o tutelar al contratante mas
desfavorecido o reequilibrar la contratacion.

Actividad Dirigida 7 (AD7): Foro sobre la necesidad de revisar las construcciones cientificas
Discusién juridica partiendo de la siguiente premisa: los contratos tradicionales del trafico
subsisten porque se mantienen aquellas necesidades que estos contratos se dirigen a satisfacer,
asi ocurre con la compraventa, el mandato civil o la comisién mercantil, o el contrato de
préstamo. Ahora bien, el tiempo no pasa en vano y la realidad contractual reclama una
actualizacion de la normativa y una revision de las construcciones cientificas. Asi, frente a la
categoria de los contratos reales, en el ambito del Derecho mercantil los contratos de préstamo
y depdsito se configuran como contratos consensuales, que se perfeccionan por el mero
consentimiento de las partes, y no mediante la entrega del objeto del contrato.

Actividad Dirigida 8 (AD8): Foro sobre contratos internacionales y lex mercatoria

Discusion juridica partiendo de la siguiente premisa: la realidad econdmica actual se funda en la
internacionalizacién de las empresas y la actuacion de los operadores comerciales. Del mismo
modo que en la Edad Media los comerciantes se dieron un Derecho propio fundado en el uso y
la costumbre mercantil de la época, en la actualidad, en el plano internacional, empresarios y
comerciantes se han dotado de un sistema regulatorio supranacional para cubrir sus
necesidades comerciales, ante la falta de regulacion o la excesiva lentitud de adaptacion del
Derecho objetivo a la realidad, la internacionalizacion de los conflictos y la concurrencia de
diferentes familias juridicas.

Asi, la Lex Mercatoria se configura como una regulacion elaborada de forma privada entre los
agentes comerciales como herramienta facilitadora de las transacciones comerciales. Se trata
de reglas generales que regulan el contenido de los contratos internacionales cuya aplicacion
depende de la voluntad de las partes y no de la voluntad publica estatal.

Actividad Dirigida 9 (AD9): Foro sobre la prohibicién de autoentrada del comisionista

Discusién juridica partiendo de la siguiente premisa: si bien la prohibicion de la llamada
"autoentrada” del comisionista es una regla que el Cédigo de comercio (art. 267) enuncia
rotundamente ("ninglin comisionista comprara para si ni para otro lo que se le haya mandado
vender, ni vendera lo que se le haya encargado comprar, sin licencia del comitente"), se dice que
no es una regla absoluta y que habra de interpretarse restrictivamente.

Actividad Dirigida 10 (AD10): Foro sobre la aplicacién de la normativa sobre competencia a los
contratos de distribucion

Discusion juridica partiendo de la siguiente premisa: los denominados "acuerdos verticales"
comportan una serie de limitaciones de la libertad de actuacion de los distribuidores, tales como
el otorgamiento de exclusivas de venta en un determinado territorio o la imposiciéon de
condiciones comerciales en materia de aprovisionamiento, precios de reventa etc, que se
consideran restrictivas de la competencia y, en consecuencia, prohibidas tanto por imperativo
del Tratado de Funcionamiento de la Union Europea (art. 101), cuanto por la Ley espafiola de
Defensa de la Competencia (art. 1).

Actividad Dirigida 11 (AD11): Foro sobre operaciones bancarias

Discusion juridica partiendo de la siguiente premisa: en el ambito de la contratacion bancaria
podemos diferenciar: operaciones bancarias neutras relacionadas con los servicios de pago (v.
gr., cuentas corrientes bancarias), o relacionadas con la custodia, el cambio o la garantia;
operaciones bancarias pasivas (v.gr., depdsito bancario de efectivo), y operaciones activas (v.
gr., préstamos bancarios).

Actividad Dirigida 12 (AD12): Foro sobre el crédito documentario

Discusién juridica partiendo de la siguiente premisa: las entidades de crédito, no solo exigen
garantias para asegurar en su beneficio las operaciones de préstamo o crédito establecidas con
sus clientes, sino que también realizan la funcidn o servicio de garantizar a sus clientes frente a
terceros. Se trata, en estos casos, de la prestacion de una garantia en sentido estricto o técnico
por la que las entidades de crédito perciben una contraprestacién dineraria o comision. Entre las
garantias que han ido surgiendo en el trafico para hacer frente a la necesidad de una mayor
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seguridad en la contrataciéon encontramos los créditos documentarios, dirigidos a evitar o
disminuir los riesgos comerciales en el trafico de mercancias entre distintas plazas.

Actividad Dirigida 13 (AD13): Foro sobre las garantias a primera demanda
Discusién juridica partiendo de la siguiente premisa: la STS de 5 de abril de 2019 recoge: La
denominada garantia o aval a primera demanda o primer requerimiento es un contrato auténomo
de garantia que, segun la sentencia 937/1999, de 10 de noviembre, «cumple una funcién
garantizadora tendente a conseguir la indemnidad del acreedor beneficiario frente al
incumplimiento de su obligaciéon contractual por el deudor ordenante». En esta modalidad
contractual, el garante asume una obligacién abstracta e independiente de pagar la obligacién
del sujeto garantizado, desde el mismo momento en que sea requerido por el acreedor y sin
oponer excepciones de ningun tipo, ni siquiera la nulidad de la obligacién garantizada.

2.5. Actividades formativas

Modalidad presencial

Cddigo Actividades Descripcion

formativas

AF1 Clase  Magistral/ | Explicacién general por parte del profesor responsable y/o
Fundamentos sus auxiliares del marco tedrico conceptual de cada materia
Tebricos o asignatura del Grado, asi como también todas aquellas

orientaciones conceptuales que deben ser tenidas en cuenta
por el estudiante para la consecucion de un correcto
aprendizaje conforme a lo planificado.

AF2 Caso Practico Explicacion general aplicada al caso en el que el profesor
responsable y/o sus auxiliares centran las cuestiones objeto
de estudio, discusion, debate o conflicto, orientando la
aplicacién en la practica de los conocimientos tedricos con
los que el alumno cuenta.

Resolucion de casos planteados a los alumnos previa
realizacién por estos y discusion en clase.

AF3 Tutoria Explicacién personalizada o en grupos mucho mas reducidos
tendente a asegurar la adquisiciéon de conocimientos y
competencias concretas, la resolucion de dudas tedricas o
practicas, la orientacion de los enfoques y el seguimiento de
los procedimientos empleados por los estudiantes en la
asignatura.

AF4 Trabajos Aquella actividad que han de elaborar los alumnos y que han
individuales o en | de entregar al término de cada uno de las asignaturas. Los
grupo  de los | alumnos tendran que hacer asimismo trabajos breves
estudiantes (individuales y/o en grupo), por indicacién del profesor.

AF5 Actividades a | Foros, chats y debates sobre cuestiones relativas al contenido
través de recursos | de las materias o asignaturas y su aplicacion practica.
virtuales Test de autoevaluacién y otras pruebas de conocimientos.

AF6 Acceso e | Busqueda, seleccion y jerarquizacidon de informacion,
investigacion sobre | legislacién y doctrina relativa a los contenidos de las materias
contenidos y/o asignaturas del Grado.
complementarios

AF7 Estudio individual Reflexién y andlisis individual de los contenidos tedricos y

practicos de las materias y/o asignaturas del Grado.

Tipo de actividad modalidad presencial

Horas Presencialidad %

AF1.- Clase Magistral/ Fundamentos Tedricos 46

100 %

AF2.- Caso Practico

16 100 %
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AF3.- Tutoria 16 100 %

AF4 .- Trabajos individuales o en grupo de los estudiantes | 14 0%

AF5.- Actividades a través de recursos virtuales 3 50 %

AF6.- Acceso e investigacién sobre contenidos | 6 0%

complementarios

AF7 - Estudio individual 50 0%

Modalidad semipresencial

Cddigo Actividades Descripcion

formativas

AF1 Clase  Magistral/ | Explicacién general por parte del profesor responsable y/o
Fundamentos sus auxiliares del marco teérico conceptual de cada materia
Tebricos o asignatura del Grado, asi como también todas aquellas

orientaciones conceptuales que deben ser tenidas en cuenta
por el estudiante para la consecucion de un correcto
aprendizaje conforme a lo planificado.

AF2 Clase Practica/ | Explicacion general aplicada al caso en el que el profesor
Caso Practico responsable y/o sus auxiliares centran las cuestiones objeto

de estudio, discusion, debate o conflicto, orientando la
aplicacion en la practica de los conocimientos tedricos con
los que el alumno cuenta.

Resolucién de casos planteados a los alumnos previa
realizacidén por estos y discusion en clase.

AF10 Tutoria a distancia | [dem tutoria presencial, pero mediante el uso de correo

electronico, teléfono o telepresencialidad (Skype, illuminate,
Collaborate,..)

AF11 Trabajos Aquella actividad que han de elaborar los alumnos y que han
individuales o en | de entregar al término de cada uno de las asignaturas. Los
grupo  de los | alumnos tendran que hacer asimismo trabajos breves
estudiantes a | (individuales y/o en grupo), por indicacién del profesor.
distancia Utilizaran la plataforma virtual y sus funcionalidades para

compartir documentos y fuentes, asi como para trabajar
simultdaneamente en el mismo trabajo.

AF5 Actividades a | Foros, chats, debates sobre cuestiones relativas al contenido
través de recursos | de las materias o asignaturas y su aplicacion practica.
virtuales Test de autoevaluacion y otras pruebas de conocimientos.

AF6 Acceso e | Busqueda, seleccién y jerarquizacion de informacién,
investigacion sobre | legislacidn y doctrina relativa a los contenidos de las materias
contenidos y/o asignaturas del Grado.
complementarios

AF7 Estudio individual Reflexién y andlisis individual de los contenidos tedricos y

practicos de las materias y/o asignaturas del Grado.

Tipo de actividad modalidad semipresencial Horas Presencialidad %
AF1 .- Clase Magistral/ Fundamentos Teéricos 38 100 %

AF2 .- Caso Practico 20 100 %

AF5.- Actividades a través de recursos virtuales 7 50 %

AF6.- Acceso e investigacion sobre contenidos | 7 0%
complementarios

AF7 .- Estudio individual 56 0%

AF10.- Tutoria a distancia 8 100 %
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AF11.- Trabajos
estudiantes a distancia

individuales o en grupo de los | 15

50%

2.5. Metodologias docentes

Caodigo

Metodologias
docentes

Descripcion

MD1

Método
expositivo /
Clase magistral

Exposicién por parte del profesor de los contenidos de cada
tema por medio de explicaciones y presentaciones, junto con
indicaciones sobre fuentes de informacién y bibliografia.

Se promueve la participacion activa del alumno con actividades
de debate, discusién de casos, preguntas y exposiciones

El alumno dispondra previamente de materiales didacticos, que
incluiran objetivos, guiones, cronograma y recursos.

En las modalidades semipresencial y a distancia a través de la
plataforma virtual de aprendizaje los alumnos asistiran a estas
sesiones de manera sincrona o mediante el seguimiento de su
grabacion de manera asincrona.

MD2

Resolucion de
ejercicios y
problemas

Planteamiento de situaciones y ejercicios practicos que el
alumno debe resolver.

En las modalidades semipresencial y a distancia el profesor
dejara los ejercicios a disposicion de los estudiantes en la
carpeta habilitada al efecto con las explicaciones e indicaciones
para afrontar su resolucién y éstos de manera individualizada
entregaran en el plazo establecido las resoluciones en la citada
carpeta.

MD3

Método del caso

Examen y analisis sistematicos y profundos de los diferentes
aspectos y cuestiones de casos practicos reales y concretos y
propuesta de resolucion de los mismos

En las modalidades semipresencial y a distancia se actuara de
manera similar a MD2.

MD4

Realizacién de
trabajos

Elaboracion de informes y documentos en los que el alumno
debe realizar labores de busqueda bibliografica, recopilacién de
informacion, andlisis de documentos, andlisis de casos,
redaccion y explicacién de conclusiones.

En las modalidades semipresencial y a distancia se utilizaran
herramientas tales como el correo electrénico, software para
compartir documentos, foros, etc. a través de la plataforma
virtual para su realizacién y sesiones de videoconferencia para
su presentacion.

MD5

Aprendizaje
orientado a
proyectos

Metodologia de aprendizaje llevada a cabo en la realizacion,
organizacion y disefio de proyectos orientados al ambito
juridico.

En las modalidades semipresencial y a distancia se utilizaran
herramientas tales como el correo electrénico, software para
compartir documentos, foros, etc. a través de la plataforma
virtual.

MD6

Practica guiada
mediante
debates 'y
resolucién de
problemasy
ejercicios en el
aula

Formulacion, andlisis y debate de un problema o ejercicio
relacionado con la temdtica de la asignatura.

En las modalidades semipresencial y a distancia se utilizara la
plataforma virtual.
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Modalidades: presencial y semipresencial

Presencial: MD1, MD2, MD3, MD4, MD5, MD6
Semipresencial: MD1, MD2, MD3, MD4, MD5, MD6

3. SISTEMA DE EVALUACION

3.1. Sistema de calificaciones

El sistema de calificaciones (R.D. 1125/2003, de 5 de septiembre) sera el siguiente:

0 - 4,9 Suspenso (SS)

5,0 - 6,9 (Aprobado (AP)
7,0 — 8,9 Notable (NT)

9,0 - 10 Sobresaliente (SB)

La mencién de “matricula de honor” podra ser otorgada a alumnos que hayan obtenido una
calificacién igual o superior a 9,0. Se podrd conceder una matricula por cada 20 alumnos o

fraccion.

3.2. Criterios de evaluacion

Modalidad Presencial

Cdédigo | Sistemas de evaluacion Descripcion

SE1 Asistencia y El profesor llevara un control de la asistencia a clase de
participacién en clase los alumnos. Asimismo, se evaluara la participacion e

intervencion en las actividades presenciales por parte
de los alumnos.

SE2 Presentacion de Realizacion de trabajos, memorias y portafolios, en los
trabajos y proyectos cuales los alumnos deben redactar y exponer toda la
(Practicas individuales | informacidn recogida, revisada y analizada.

y trabajo en equipo)

SE3 Prueba parcial Los alumnos realizaran un examen parcial de cada
(escrita/presentacion asignatura en funcion de la consideracién del profesor
trabajo) de la misma.

SE4 Examen final o trabajo Los alumnos realizaran un examen final o un trabajo
final final de cada asignatura. Para superar la asignatura, el

alumno debe alcanzar una calificacién igual o superior a
5 en una escala de 0-10, siendo 0 la nota minimay 10 la
maxima.

Convocatoria Ordinaria

Sistema de Evaluacion Ponderacion minima Ponderacién maxima
SE1.- Asistencia y 10% 20%
participacioén en clase

SE2.- Presentacién de 20% 30%
trabajos y proyectos

(Practicas individuales 'y

trabajo en equipo)

(12
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SE3.- Prueba parcial 0% 20%
(escrita/presentacion

trabajo)

SE4.- Examen final o trabajo 50% 60%
final

Restricciones y explicacion de la ponderacion: Para poder hacer media con las ponderaciones
anteriores sera necesario obtener al menos una calificacién de 5 en la prueba final.

Asimismo, sera potestad del profesor solicitar y evaluar de nuevo las practicas o trabajos
escritos, si estos no han sido entregados en fecha, no han sido aprobados o se desea mejorar la

nota obtenida en ambas convocatorias.

Convocatoria Extraordinaria

Sistema de Evaluacion Ponderaciéon minima Ponderacion maxima
SE2.- Presentacién de 20% 50%
trabajos y proyectos

(Practicas individuales vy

trabajo en equipo)

SE4.- Examen final o trabajo 50% 80%
final

Restricciones y explicacion de la ponderacion: Para poder hacer media con las ponderaciones
anteriores sera necesario obtener al menos una calificacién de 5 en la prueba final.

Asimismo, serd potestad del profesor solicitar y evaluar de nuevo las practicas o trabajos
escritos, si estos no han sido entregados en fecha, no han sido aprobados o se desea mejorar la

nota obtenida en ambas convocatorias.

Modalidad Semipresencial

Cédigo | Sistemas de evaluacion

Descripcion

SE4 Examen final o trabajo final

Los alumnos realizaran un examen final o un trabajo
final de cada asignatura. Para superar la asignatura,
el alumno debe alcanzar una calificaciéon igual o
superior a 5 en una escala de 0-10, siendo 0 la nota
minimay 10 la maxima.

SE7 Participacion en

actividades programadas

El profesor llevard un control de la asistencia de los
alumnos a las sesiones sincronas. Asimismo, se
evaluara la participacion e intervencion por parte de
los alumnos en las actividades programadas.

equipo)

SE8 Presentacion de trabajos y
proyectos (Practicas
individuales y trabajo en

Realizacién de trabajos, memorias y portafolios, en
los cuales los alumnos deben redactar y exponer
mediante videoconferencia toda la informacién
recogida, revisada y analizada.

Convocatoria Ordinaria

Sistema de Evaluacion

Ponderacion minima Ponderacion maxima

SE7.- Participacion en las 10% 20%
actividades programadas

SES8.- Presentacién de 20% 30%
trabajos y proyectos

(13]
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(Practicas individuales vy
trabajo en equipo)

SE4.- Examen final o trabajo 50% 60%
final

Restricciones y explicacion de la ponderacidn: Para poder hacer media con las ponderaciones
anteriores sera necesario obtener al menos una calificacién de 5 en la prueba final.

Asimismo, sera potestad del profesor solicitar y evaluar de nuevo las practicas o trabajos
escritos, si estos no han sido entregados en fecha, no han sido aprobados o se desea mejorar la
nota obtenida en ambas convocatorias.

Convocatoria Extraordinaria

Sistema de Evaluacion Ponderacion minima Ponderacion maxima
SES.- Presentacion de 20% 50%
trabajos y proyectos

(Practicas individuales vy
trabajo en equipo)

SE4.- Examen final o trabajo 50% 80%
final

Restricciones y explicacion de la ponderacion: Para poder hacer media con las ponderaciones
anteriores sera necesario obtener al menos una calificacién de 5 en la prueba final.

Asimismo, serd potestad del profesor solicitar y evaluar de nuevo las practicas o trabajos
escritos, si estos no han sido entregados en fecha, no han sido aprobados o se desea mejorar la
nota obtenida en ambas convocatorias.

3.3. Restricciones
Calificacién minima

Para poder hacer media con las ponderaciones anteriores es necesario obtener al menos una
calificaciéon de 5 en la prueba final.

Asistencia
El alumno presencial que, injustificadamente, deje de asistira mas de un 25% de las clases
presenciales podra verse privado del derecho a examinarse en la convocatoria ordinaria.

Normas de escritura

Se prestara especial atencion en los trabajos, practicas y proyectos escritos, asi como en los
examenes tanto a la presentacion como al contenido, cuidando los aspectos gramaticales y
ortograficos. El no cumplimiento de los minimos aceptables puede ocasionar que se resten
puntos en dicho trabajo.

3.4. Advertencia sobre plagio

La Universidad Antonio de Nebrija no tolerara en ningun caso el plagio o copia. Se considerara
plagio la reproduccién de parrafos a partir de textos de auditoria distinta a la del estudiante
(Internet, libros, articulos, trabajos de comparieros...), cuando no se cite la fuente original de la
que provienen. El uso de las citas no puede ser indiscriminado. El plagio es un delito.

En caso de detectarse este tipo de practicas, se considerara Falta Grave y se podra aplicar la
sancion prevista en el Reglamento del Alumno.

(14]



NEBRIJA

4. BIBLIOGRAFIA

- Bercovitz Rodriguez-Cano, A., Apuntes de Derecho mercantil, 21.2 ed., Pamplona, 2020.

- Broseta Pont, M., & Martinez Sanz, F., Manual de Derecho Mercantil, Vol. |, 27.2 ed., Madrid,
2020.

- Broseta Pont, M., & Martinez Sanz, F., Manual de Derecho Mercantil, Vol. Il, 17.2 ed., Madrid,
2020.

- Diaz Moreno, A. y Jiménez Sanchez, G., Lecciones de Derecho Mercantil, 23.2 ed., Madrid, 2020.

- Gallego Sanchez, E., Derecho mercantil. Parte segunda, 2.2 ed., Valencia, 2017.

- Paniagua Zurera, M. (Dtor), La contratacién mercantil, Madrid, 2020.

- Sanchez Calero, F., Principios de Derecho Mercantil, T. |, 25.2 ed., Pamplona, 2020.

- Sanchez Calero, F., Principios de Derecho Mercantil, T. 1, 25.2 ed., Pamplona, 2020.

- Tapia Hermida, A. J., Guia de la contratacion bancaria y financiera, Pamplona, 2020.

- Vercher Moll, J., La ordenacion mercantil de las entidades de crédito, Valencia, 2020.

- VV.AA,, Manual sobre la contratacion mercantil, Madrid, 2016.

(15]



